Raquel Garcia Jabardo

Channel Partner Manager - Firma e Identidad Digital
Las Rozas de Madrid, 28232 - Espafia | +34 606 093 208 | r-garcia-j@hotmail.com | linkedin.com/in/kamraquel

PERFIL PROFESIONAL

Profesional con solida experiencia en venta consultiva de soluciones tecnoldgicas, especializada en firma electronica
y digital, identidad digital y e-delivery, orientada a sectores como banca, seguros, utilities y telecomunicaciones. Vision
estratégica y de negocio, habilidades de negociacion destacadas y capacidad de liderazgo y gestion de equipos
transversales. Apasionada del desarrollo comercial y estratégico de partners, con un enfoque altamente orientado al
cliente y a los resultados.

EXPERIENCIA PROFESIONAL

Channel Partner Manager mar. 2022 — Actualidad
Namirial - Madrid
Desarrollo y gestion de la red de partners estratégicos: disefio e implementacion de la estrategia de canal, modelos de
colaboracién, revenue sharing y pricing, y medicion del desempefio mediante KPI. Crecimiento del 50% en la cartera
de partners.

Alliance Manager abr. 2020 — mar. 2022
Camerfirma - Grupo InfoCert
Gestion del canal a través de partners e integradores en banca, telco, seguros e inmobiliario (firma electronica,
video-identificacion y certificados en la nube). Desarrollo de negocio en México y Colombia. Asesoramiento juridico en
la negociacion de acuerdos.

Sales Manager ene. 2018 — may. 2020
Grupo MailComms
Formacion, motivacion y cohesion de los equipos de ventas, con incentivos y estandarizacion de procesos. Gestion de
cuentas en banca, seguros y utilities (BBVA, Bankinter, Liberbank, Sanitas, Axpo...) y elaboracion de ofertas en RFP y
licitaciones.

Key Account Manager ene. 2017 — mar. 2018
Lleida.net
Gestion de cartera de clientes estratégicos en banca y seguros, proyectos de firma electronica, captacion de nuevas

cuentas y liderazgo del equipo de Delivery y Tecnologia.

Key Account Manager ene. 2016 — ene. 2017
Masprevencion
Gestion de cuentas clave, alianzas estratégicas, atencion personalizada y analisis de oportunidades.

Subdirectora de Red ene. 2009 — feb. 2016

Quirén Prevencion
Plan estratégico de ventas, desarrollo de producto y benchmarking, direcciéon del area de Administracion Publica
(licitaciones) y responsabilidad de marketing e imagen de marca.

Key Account Manager ene. 2003 — mar. 2009
Fraternidad-Muprespa
Gestion estratégica de la cartera de empresas asociadas e impulso continuo de la calidad del servicio.

FORMACION

Programa Superior en Direccion de Ventas (PSDV) 2017
ESIC Business & Marketing School

Master en Prevencién de Riesgos Laborales 2001
Instituto Madrilefio de Formacién

Licenciatura en Derecho 1996
Universidad Complutense de Madrid

HABILIDADES



Venta consultiva - Gestion de cuentas - Negociacion - Liderazgo - Resolucion de conflictos - Motivacion de equipos -
Desarrollo de negocio - Marketing - Comunicacion - Orientacion al cliente

IDIOMAS

Espafiol (nativo) - Inglés - Italiano



